
 

DUREE 
14h00 

 
DATES 

SESSION 1 : 
22/02 journée 
1/03 journée 
SESSION 2 : 
8/11 journée 

15/11 journée 

 
HORAIRES 

Journée : 8 h 30 à 12 h 00 
et 13 h 30 à 17 h 00 

 
LIEU 

Chambre de Commerce 
et d’Industrie du 

Territoire de Belfort 
1 rue du Docteur Fréry 

90000 BELFORT 
 

PRIX 
620 € net / participant 

0 € 
pour les bénéficiaires de 
la  Démarche de Progrès 
selon conditions  générales 

de participation 
 
 
 

 
 

 
 

 
 

Formation 2010 

LE MERCHANDISING (Niveau 2) 
 

OBJECTIF 
� Conforter les techniques afin de mettre en valeur les différents produits dans un 
espace de vente 
 

PUBLIC 
Personnes,  travaillant dans un commerce, ayant suivi la formation « Le merchandising 
(Niveau I) » 
 

PROGRAMME 
 
Cette formation est présentée comme un perfectionnement. 
La trame du contenu est identique au programme de Niveau 1.   
Après évaluations des acquis et des pratiques, les points à approfondir seront 
déterminés en fonction des objectifs des participants  

 

Perfectionner :  
� La mise en valeur des différents produits dans un espace de vente 
� La méthode de l’harmonie des couleurs, des formes et des matières 
� La modification des rayons en fonction des saisons ou d’évènements ponctuels  
� Sa capacité à attirer le regard du chaland sur des produits ciblés 
 
Le travail des promotions 
� L’affichage 
� La lumière 
� Les points stratégiques 
� L’animation 
 
La présentation et la mise en rayon 
� La présentation des produits et leurs accessoires en créant une ambiance 
� L’usage de la PLV comme support afin de mettre en valeur les produits ciblés 
� L’affichage des prix en fonction des législations en vigueur 
� Sa sensibilité sur l’importance de l’éclairage sur différents points stratégiques 
 
METHODES ET MOYENS PEDAGOGIQUES 
� Délégation d’un intervenant spécialisé 
� Formation/action s’articulant autour d’une partie théorique et d’une partie pratique 
� Mise en place effective avec les méthodes nécessaires pour un gain de temps dans la 
gestion du travail 
� Etude de cas 
 


